
L’union fait la force
Cette année 2025 représente un tournant de 
plus pour notre Groupe et ses équipes. Ce ne 
sont pas moins de sept acquisitions, toutes 
réussies, qui auront jalonné ces quinze dernières 
années depuis la reprise de Capardoni par notre 
famille en 2003. La fusion entre nous et les 
dirigeants de la société Capsol qui est interve-
nue il y a quelques mois restera comme un 
moment exceptionnel pour nos deux entités. 
D’un seul coup nos chiffres d’affaires respectifs 
ont bondi pour atteindre au total plus de 50 
millions d’Euros fin 2024. L’ensemble emploie 
aujourd’hui 149 personnes. 
Novembre 2024 marque ainsi la fusion de 
Capsol et de Capardoni qui ont uni leurs forces 
en combinant leurs expériences et leur 
savoir-faire dans la production de packaging 
destinés secteurs de la beauté, de la parfume-
rie, de la pharmacie et de l’agro-alimentaire.
Désormais réunis au sein de la Société Capar-
doni, nous poursuivons notre engagement en 
faveur de l'innovation et de la durabilité.
Fondée en 1961 en tant que fabricant de 
bouchons pour aérosols, Capsol s'est ensuite 
spécialisée dans les flacons et les bouchons, et 
a connu une croissance rapide en Italie et à 
l'international. Sous la direction des familles 
Rombelli et Rovelli, Capsol a connu une 
évolution particulièrement forte ces dernières 
années, caractérisée avant tout par la diversifi-
cation de sa gamme de produits et la commer-
cialisation de nombreuses innovations 
brevetées. Capsol est présente à la fois sur les 
secteurs de la cosmétique, des soins person-
nels, de la pharmacie et de l’alimentaire. 
Aujourd’hui Capsol propose une gamme de plus 
de 700 articles en mono-matière de type 
bouchages ou flacons.
L’ensemble du Groupe Capardoni a fini l’année 
2024 avec un chiffre d’affaires de plus de 50 
millions d’euros et les prévisions pour 2025 sont 
bonnes. Nous sommes ravis de vous présenter 
pour la première fois ici nos objectifs et nos 
projets.

Stefano Meazza
Président 
Capardoni E C. Srl

Vous n’avez pas cessé d’étendre 
au cours de ces dernières années 
votre capacité à fournir plusieurs 
marchés.  

Filippo Meazza : C’est exact ! Et c’est 
ce qui fait notre force aujourd’hui. 
Pouvoir proposer des produits 
standards disponibles quasiment 
immédiatement mais aussi avoir la 
capacité de proposer des produits 
exclusifs. Ainsi, par exemple, notre 
gamme de packaging pour le secteur 
du Skincare est très vaste. Nous 
proposons de nombreux packagings. 
Que ce soit des pots, des bouteilles 
en verre ou en plastique qui peuvent 
être associés à une large gamme 
d'accessoires. On peut configurer 
directement sur notre site le produit 
grâce à une large gamme de produits 
standards. 
Dans le domaine du vernis à ongles, 
nous faisons partie incontestable-
ment des leaders du marché. Notre 
histoire dans ce domaine remonte 
aux années 1940 lorsque la famille 
Capardoni fonde son entreprise qui 

deviendra rapidement leader dans la 
production de bouchons de vernis à 
ongles. Aujourd'hui, notre offre 
comprend l'emballage complet y 
compris les bouteilles en verre, qu'elles 
soient cylindriques, carrées ou d'autres 
formes, et d'innombrables combinai-
sons d'accessoires.
Pour ce qui est de la parfumerie, nous 
proposons une large gamme de 
bouteilles en verre de différentes 
formes et tailles, combinées à différents 
accessoires, matériaux et couleurs qui 
sont complétés par des décorations 
personnalisées. Nous développons des 

Ce qui caractérise tout de suite le Groupe Capardoni depuis sa reprise par 
la famille Meazza en 2003, c’est non seulement la volonté de diversifier 
ses activités en tant que producteur de packaging plastique mais aussi 
d’être le plus autonome possible sur le plan industriel. Les reprises 
successives des sociétés Packplast, Cosmar, B&B, Guiros, Novapack, 
Packtrade et, récemment, la fusion avec Capsol, en sont l’illustration. 
Aujourd’hui le Groupe fournit les secteurs de la cosmétique, des soins 
personnels, de la parfumerie, de la pharmacie et de l’agro-alimentaire. 
Une autonomie qui va jusqu’à la fabrication de ses propres moules et de 
ses propres sources d’énergie. Explications par Filippo Meazza, Vice-Pré-
sident Ventes et Marketing.
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Une Stratégie Multi-Secteurs

projets personnalisés « sur mesure », sans 
oublier les « factices », c’est-à-dire des 
contenants grand format - principalement 
pour les parfums - pour les lancements de 
produits. N’oublions pas le secteur des 
parfums d’ambiance avec une gamme 
complète de packagings en verre de formes 
et de tailles différentes. En ce qui concerne 
les produits de soin, nous proposons toute 
une série de packaging en PE – PET – PETG 
avec la possibilité de choisir entre de 
nombreux accessoires pour chaque type de 
produit de soin corporel. 
Nous sommes également présents dans la 
production de bouchons, depuis l’acquisition 
de la société Guiros, ce qui nous a permis 
d’étendre notre activité au secteur alimen-
taire. 
Enfin, avec notre gamme de bouteilles, 
bocaux, bouchons et couvercles à charnière 
ou autres accessoires écologiques, nous 
sommes en mesure de proposer la solution 
durable recherchée par le client.
J’insiste sur le fait que les personnes qui 
travaillent chez Capardoni sont avant tout 
orientées vers le client et leur objectif est de 
trouver évidemment des solutions. 
Nous sommes bien sûr fiers d’être une 
entreprise familiale. Le respect et l’éthique 
professionnelle sont fondamentaux pour 
nous.
Grâce à notre expérience, nous sommes 
toujours en mesure de proposer des 
solutions d'emballage compétitives et 
originales, capables d'apporter de la valeur 
au produit.
Le marché actuel est volatile et les besoins 
évoluent constamment. Nous sommes 
flexibles, nous souhaitons le rester.

Pour garantir les plus hauts standards de 
qualité, notre production tient compte des 
contrôles et des vérifications parmi les plus 
rigoureux (certifications UNI EN ISO 
9001:2015 et UNI EN ISO 14001:2015 (Secteur 
EA : 14−29−31) .
A noter que nos cinq centres logistiques 
situés en Italie, nous permettent d'avoir les 
produits immédiatement disponibles.

Dernier évènement en date, la fusion avec la 
société Capsol !

Filippo Meazza : L’opération remonte au 19 mars 
2024. À cette époque les associés de Capardoni 
Srl et Capsol SpA décident de signer un contrat qui 
prévoit au cours des prochains mois, la fusion des 
deux sociétés. Capardoni Srl, propriété de la 
famille Meazza, et Capsol SpA, propriété de la 
famille Rombelli, et de la famille Rovelli, sont prêtes 
pour cette fusion. Fin 2024 , les deux sociétés 
clôturent l’exercice avec un chiffre d'affaires total 
dépassant les 50 millions d'euros, dont 60% 
développés à l'étranger principalement en Europe 
et aux États-Unis. Une fusion qui permet la création 
d’un acteur encore plus compétitif, grâce à 
l’intégration d’un savoir-faire développé au fil des 
années et un solide réseau en matière de relations 
commerciales internationales. Cette union permet 
de disposer de trois sites de production, tous 
basés en Lombardie, et de cinq plateformes 
logistiques.

La durabilité est au coeur de l’enjeu ! 

Filippo Meazza : Depuis des années, notre 
entreprise utilise des plastiques recyclés 
post-consommation dans les productions, 
convaincue que le recyclage nourrit
une chaîne d'approvisionnement vertueuse qui 
permet une réduction substantielle de la consom-
mation des ressources naturelles. La fusion entre 
Capardoni et Capsol a permis de développer 
davantage de solutions d'emballages durables par 
rapport à celles déjà présentes sur le marché, 
comme le compte-gouttes mono-matière, ce qui 
facilite le recyclage, car il n’est conçu qu’avec des 
composants en PP, ou le bouchon flip top cap qui 
préserve totalement l’intégrité du produit et, grâce 
à sa fonction anti-dévissage brevetée, permet de 
réduire l'utilisation de plastique en évitant l’emploi 
d’un joint.

( Suite en page 2 )

Filippo Meazza

Stefano Meazza



Vous n’avez pas cessé d’étendre 
au cours de ces dernières années 
votre capacité à fournir plusieurs 
marchés.  

Filippo Meazza : C’est exact ! Et c’est 
ce qui fait notre force aujourd’hui. 
Pouvoir proposer des produits 
standards disponibles quasiment 
immédiatement mais aussi avoir la 
capacité de proposer des produits 
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projets personnalisés « sur mesure », sans 
oublier les « factices », c’est-à-dire des 
contenants grand format - principalement 
pour les parfums - pour les lancements de 
produits. N’oublions pas le secteur des 
parfums d’ambiance avec une gamme 
complète de packagings en verre de formes 
et de tailles différentes. En ce qui concerne 
les produits de soin, nous proposons toute 
une série de packaging en PE – PET – PETG 
avec la possibilité de choisir entre de 
nombreux accessoires pour chaque type de 
produit de soin corporel. 
Nous sommes également présents dans la 
production de bouchons, depuis l’acquisition 
de la société Guiros, ce qui nous a permis 
d’étendre notre activité au secteur alimen-
taire. 
Enfin, avec notre gamme de bouteilles, 
bocaux, bouchons et couvercles à charnière 
ou autres accessoires écologiques, nous 
sommes en mesure de proposer la solution 
durable recherchée par le client.
J’insiste sur le fait que les personnes qui 
travaillent chez Capardoni sont avant tout 
orientées vers le client et leur objectif est de 
trouver évidemment des solutions. 
Nous sommes bien sûr fiers d’être une 
entreprise familiale. Le respect et l’éthique 
professionnelle sont fondamentaux pour 
nous.
Grâce à notre expérience, nous sommes 
toujours en mesure de proposer des 
solutions d'emballage compétitives et 
originales, capables d'apporter de la valeur 
au produit.
Le marché actuel est volatile et les besoins 
évoluent constamment. Nous sommes 
flexibles, nous souhaitons le rester.

Pour garantir les plus hauts standards de 
qualité, notre production tient compte des 
contrôles et des vérifications parmi les plus 
rigoureux (certifications UNI EN ISO 
9001:2015 et UNI EN ISO 14001:2015 (Secteur 
EA : 14−29−31) .
A noter que nos cinq centres logistiques 
situés en Italie, nous permettent d'avoir les 
produits immédiatement disponibles.

Dernier évènement en date, la fusion avec la 
société Capsol !

Filippo Meazza : L’opération remonte au 19 mars 
2024. À cette époque les associés de Capardoni 
Srl et Capsol SpA décident de signer un contrat qui 
prévoit au cours des prochains mois, la fusion des 
deux sociétés. Capardoni Srl, propriété de la 
famille Meazza, et Capsol SpA, propriété de la 
famille Rombelli, et de la famille Rovelli, sont prêtes 
pour cette fusion. Fin 2024 , les deux sociétés 
clôturent l’exercice avec un chiffre d'affaires total 
dépassant les 50 millions d'euros, dont 60% 
développés à l'étranger principalement en Europe 
et aux États-Unis. Une fusion qui permet la création 
d’un acteur encore plus compétitif, grâce à 
l’intégration d’un savoir-faire développé au fil des 
années et un solide réseau en matière de relations 
commerciales internationales. Cette union permet 
de disposer de trois sites de production, tous 
basés en Lombardie, et de cinq plateformes 
logistiques.

La durabilité est au coeur de l’enjeu ! 

Filippo Meazza : Depuis des années, notre 
entreprise utilise des plastiques recyclés 
post-consommation dans les productions, 
convaincue que le recyclage nourrit
une chaîne d'approvisionnement vertueuse qui 
permet une réduction substantielle de la consom-
mation des ressources naturelles. La fusion entre 
Capardoni et Capsol a permis de développer 
davantage de solutions d'emballages durables par 
rapport à celles déjà présentes sur le marché, 
comme le compte-gouttes mono-matière, ce qui 
facilite le recyclage, car il n’est conçu qu’avec des 
composants en PP, ou le bouchon flip top cap qui 
préserve totalement l’intégrité du produit et, grâce 
à sa fonction anti-dévissage brevetée, permet de 
réduire l'utilisation de plastique en évitant l’emploi 
d’un joint.

78 ans de conquête !

1947
La famille Capardoni fonde 
l'entreprise.
En peu de temps elle devient 
leader dans la production de 
capsules d'urée.

2003
Acquisition de Capardoni 
and C. Srl, dont la famille 
Meazza devient proprié-
taire.

2009
Acquisition de Packplast, une 
entreprise spécialisée dans la 
construction de moules, la 
transformation du plastique et le 
négoce de matériaux.
Inauguration du siège et du site 
de Gorgonzola (Mi).

2016
Agrandissement du site de 
production de gorgonzola.

2018
Acquisition de Cosmar Service 
& Pkg Solutions Srl, une 
entreprise spécialisée dans la 
commercialisation de systèmes 
de distribution.

Stefano Meazza 
et  Ivan Rovelli



TOTTLE NEVIS 30 ML
Avec son design compact innovant et 
son format de poche, Tottle Nevis est 
parfaitement adapté au conditionne-
ment des formules liquides et 
crémeuses telles que les fonds de teint, 
les sérums et les soins capillaires. le 
flacon idéal pour des soins de beauté 
nomade !
Le flacon est en PEHD ou en PP. Le 
bouchon est en PP.
Il est bien sûr fabriqué en Italie.

COMPTE-GOUTTES EN PP 
MONO-MATÉRIAU
Voici le compte-gouttes en PP 
mono-matière. Une solution 
écologique pour un produit
qui conserve la même fonctionnalité et 
la même facilité d’utilisation que les 
compte-gouttes traditionnels. Tous les 
composants sont fabriqués en PP. Le 
collier peut être fabriqué en r-PP.
Pas besoin de démonter les pièces 
après utilisation. Ce compte-gouttes 
est conçu pour être recyclé dans un 
process de recyclage classique du 
plastique sans séparation des 
composants.
L’utilisation de PP pour la fabrication du 
tube au lieu de verre réduit le risque de 
casse pendant le transport et le 
remplissage. Un produit 100 % italien, 
assemblé avec des machines 
automatiques. La couleur du tube peut 
être unie, transparente ou semi-trans-
parente.

COMPTE-GOUTTES 
« DIAMANT »
Ce compte-gouttes monomatière 
innovant est doté d'une tétine en 
forme de diamant au design 
élégant.
Sa forme unique rehausse non 
seulement son esthétique, mais 
offre également une prise en main 
confortable et précise pour un 
dosage sans effort.
Tous les composants sont fabriqués 
en PP, ce qui facilite le recyclage, 
réduit les déchets et favorise le 
développement durable.
Son mécanisme de dosage précis 
en fait un choix exceptionnel pour 
ceux qui recherchent l'esthétique et 
la performance.
A noter qu’il est possible d’étudier 
différentes formes de tétines avec 
des moules personnalisés.

CHICO
Ce nouveau flacon élégant en verre 
avec sa base et son surbouchon 
arrondis, à la fois fonctionnel et 
esthétique est parfaitement adapté 
pour contenir du fond de teint, un 
sérum ou d’autres formules.

BOUCHON FLIPTOP À
CLAPET « SÉCURITÉ 360°»
Cette capsule à clapet brevetée
offre énormément d’avantages.
Une fois vissée, vous ne la
dévissez plus jamais. L’inviolabilité
est garantie concernant l'ouver-
ture du clapet. L’intégrité du
produit aussi. Un bouchon breveté
économique et écologique.
Car le couvercle rabattable avec
son joint inviolable permet de
protéger entièrement le contenu
du produit.
Grâce à son système anti-dévis-
sage, on évite d’utiliser des
manchons rétractables pour
assurer l'inviolabilité du produit.
Idéal pour les bouteilles promo-
tionnelles ou les ventes en ligne.
Il est développé en quatre
variantes (28/410−415 et
24/410−415).

INTIMISSIMI
Pour Intimissimi, une marque 
mondialement connue pour ses 
collections de lingerie, Capardoni 
a développé des parfums, des 
kits de beauté et des parfums 
d'ambiance très appréciés des 
clients.

RUBY STICK
Léger, compact et 
mono-matériau.
 Un stick de 5 g entièrement 
fabriqué en PP, adapté à de 
nombreuses formules.
Son design minimaliste et sa 
structure fonctionnelle en font 
une solution polyvalente pour les 
marques de beauté à la recherche 
d'un emballage mono-matériau 
entièrement recyclable.
Astucieux et responsable, il ne 
nécessite aucun démontage.
Utilisé à l'origine comme baume à 
lèvres / soin des lèvres, il s'utilise 
aujourd'hui avec de nouvelles 
formules pour les gommages, les 
masques, les fards à joues, les 
soins hydratants, les soins de la 
peau et le maquillage en général.

La passion de l’innovation

78 ans de conquête !
2019
Acquisition de B&B Plastics Moulding Srl. 
Acquisition la même année de Guiros Srl.

2020
Acquisition de Novapack International 
Srl, entreprise spécialisée dans la 
commercialisation de verre et de cristal.

2022
Acquisition de Packtrade Srl. Une 
entreprise spécialisée dans la 
fourniture de solutions d'emballage 
sur mesure.

2024
Fusion entre Capardoni et Capsol 
SPA.

C’est sans aucun doute ce qui fait la marque de fabrique du Groupe Capardoni, sa passion pour l’innovation. Et l’arrivée de 
Capsol est un atout de plus pour proposer au marché de nombreux développements. Les derniers mois auront 

été riches en nouveautés. Exemples.  
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Que ce soit au niveau des matières transformées, de l’organisation de la production, des sources d’énergie, 
la préservation de l’environnement est au cœur des dirigeants du Groupe Capardoni. Sur le plan énergétique 
par exemple, les dirigeants décident dès 2011 une première installation de panneaux photovoltaïques 
capable de produire 126 kW/jour, réduisant ainsi les émissions de CO₂ dans l'air de 74 tonnes par an. Cinq ans 
plus tard une deuxième installation démarre et produit 157 kW/jour, réduisant ainsi les émissions de CO₂ de 92 
tonnes supplémentaires par an. En 2021 l’électricité consommée est issue de ressources renouvelables et la 
production est constituée de machines très performantes à faible consommation d’énergie (obtention de la 
certification ISO 14001).
Capardoni a reçu en 2024 la médaille d'argent d’Ecovadis qui évalue les entreprises selon quatre facteurs: 
l'éthique, le respect des droits des travailleurs et des droits de l'homme en général, le respect de l'environne-
ment et la durabilité. Et ce n’est pas tout… Le point avec Stefano Meazza, Président.

On peut affirmer que vous avez l’envi-
ronnement chevillé au corps ! 

Stefano Meazza  : Nous pensons que la 
durabilité n'est pas une tendance ou un 
slogan, mais un chemin d'amélioration 
continue et une valeur que nous devrions 
tous poursuivre, car le monde est notre 
maison et nous voulons un avenir meilleur et 
plus durable pour tous.
Le monde de l’emballage a de grandes 
responsabilités et doit faire face à des défis 
importants qu’il ne peut et ne doit pas 
manquer s’il veut apporter une contribution 
tangible à l’avenir de notre planète. C’est 
pourquoi, en ce qui nous concerne, la 
durabilité est un principe fondamental et 
imprègne chaque aspect de nos opéra-

tions.
Nous offrons un environnement de travail de 
qualité, sécuritaire et respectueux.
Tout ce que nous faisons passe par le filtre 
de la durabilité . Nous optimisons tous nos 
processus de production et les résultats 
obtenus sont une incitation supplémentaire 
vers un avenir entièrement vert. Nous avons 
obtenu la certification ISO 14001. Nous 
avons reçu la médaille d'argent EcoVadis 
2024. Nous utilisons des énergies renouve-
lables dans nos processus de production. 
Nous utilisons une flotte d'entreprise 
hybride avec des bornes de recharge sur les 
sites. Nous avons entrepris un chemin de 
dématérialisation et de digitalisation de 
toutes les activités de communication.
Nous avons toujours promu la culture du 
recyclage et développé des produits 
entièrement écologiques, comme les 
produits de nos nouvelles lignes « Green » 
(compte-gouttes mono-matière en PP, 
bouchons et surbouchon en PP, bouchons 
sans noir de carbone (NIR), flacons PE-PCR 
et R-PET, capsules de vernis à ongles en 
bois naturel certifié FSC®).

L environnement au coeur !

Nous adhérons aux normes les plus élevées 
en matière de qualité et de durabilité , 
comme l'attestent les certifications (UNI EN 
ISO 9001:2015 et UNI EN ISO 14001:2015). 
Notre engagement est total envers toutes 
ces parties prenantes dans le respect 
ponctuel des réglementations en vigueur et 
des principes généraux en matière 
d'éthique, d'intégrité, de responsabilité 
sociale, d'achats durables pour protéger 
l'environnement.

Les preuves et les résultats de votre 
engagement existent ! 

Stefano Meazza  : Lors de notre dernière 
évaluation EcoVadis, réalisée en janvier 
2024, nous avons obtenu la médaille 
d'argent et un score de 68/100, ce qui nous 
place dans le top 15 % mondial. La Science 
Based Targets Initiative (SBTi) est une 
collaboration entre le CDP, le Pacte mondial 
des Nations Unies, le World Resources 
Institute (WRI) et le Fonds mondial pour la 
nature (WWF). Son objectif est d’établir des 
objectifs climatiques fondés sur la science 
comme pratique commerciale standard en 
définissant et en promouvant les meilleures 
pratiques en matière d’objectifs fondés sur 
la science. Nous sommes fiers d’annoncer 
que nos objectifs de réduction des 
émissions ont été validés par le SBTi. Notre 
programme pour 2030 comprend :
Réduire les émissions absolues de portée 1 
de 42 % d’ici 2030 par rapport à l’année de 
référence de 2022.
Maintenir des émissions de scope 2 nulles 
jusqu’en 2030.
Mesurer et réduire les émissions de Scope 3 
par rapport à l’année de référence 2022.!

Notre siège de Gorgonzola a désormais 
atteint la classe énergétique A4, le plus haut 
niveau d'efficacité énergétique des 
bâtiments. Qu'est-ce que la classe énergé-

tique A4 ? Les bâtiments qui obtiennent 
cette classification représentent la pointe 
de l'efficacité énergétique, garantissant :
Une isolation thermique supérieure : 
minimise les pertes de chaleur en hiver et 
garde les pièces fraîches en été.
L’utilisation des énergies renouvelables : 
Les panneaux solaires, les pompes à chaleur 
et d’autres technologies de pointe 
alimentent le chauffage, le refroidissement 
et l’eau chaude sanitaire.

La fusion avec Capsol n’est pas sans 
conséquences positives ! 

Stefano Meazza  : Depuis des années nous 
utilisons des plastiques recyclés 
post-consommation dans notre produc-
tion, estimant que le recyclage alimente une 
chaîne d'approvisionnement vertueuse qui 
permet une réduction substantielle de la 
consommation de ressources naturelles. La 
fusion avec Capsol a permis le développe-
ment de solutions d'emballage plus 
durables que celles déjà présentes sur le 
marché, comme le compte-gouttes 
mono-matériau qui facilite le recyclage car il 
est conçu avec tous les composants en PP 
pour être éliminés sans avoir besoin de les 
séparer, ou le bouchon fliptop inviolable qui 
préserve totalement l'intégrité du produit 
et, grâce à la fonction anti-dévissage 
brevetée.
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Pour plus d'informations, contactez :
Capardoni, Via Michelangelo Buonarroti, 55, 20064 Gorgonzola, Milano, Italy

Phone : +39 02 9510 2399 / web@capardoni.com


